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• Wie stellt sich der Markt für Zahnmedizin im Jahr 2024 dar?
• Wann ist der richtige Zeitpunkt für meinen Praxisverkauf?
• Welche Optionen für den Praxisverkauf bestehen und welcher Käufer passt zu mir?
• Wie ticken die Investoren der Zahnmedizin?
• Was ist meine Praxis wirklich wert?
• Wie optimiere ich den Wert meiner Praxis innerhalb kurzer Zeit?
• Wie sieht der idealtypische Verkaufsprozess aus?
• Welche Strategien der Praxisabgabe bieten sich mir?

Remscheid, 08.03.2024
Für dieses Seminar erhalten Sie 4 Fortbildungspunkte gemäß den Richtlinien der BZÄK und DGZMK.

hat an dem Webinar 

PRAXISABGABE AN EINEN INVESTOR 
erfolgreich teilgenommen.
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